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Valoracion de inmuebles y alquileres

Area: COMERCIO Y MARKETING
Modalidad: Teleformacién
Duracién: 30 h

Precio: 15.00€

CONTENIDOS

UNIDAD DIDACTICA 1. Valoracién de inmuebles y marco normativo
HHEHH

1.1 Objetivos y funcién de la valoracién de inmuebles.
HHEHH

1.1.1 Valor de mercado y valor de tasacién

HH#EHH

1.2 Conceptos basicos en la tasacién de inmuebles
#HHEH#H

1.2.1 Valor,

HHEHH

1.2.2 Precio de mercado.

HHEHH

1.2.3 Renta.

HH#EHH

1.3 Principios de valoracién

HH#HH

1.4 Fuentes de informacién de precios y alquileres:
HH#HH

1.4.1 INE.

HHEHH

1.4.2 Banco de Espafia.

#H##H
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https://innova.campusdeformacion.com/bonificaciones_ft.php
https://innova.campusdeformacion.com/catalogo.php?id=25728#p_solicitud
https://innova.campusdeformacion.com/recomendar_curso.php?curso=25728&popup=0&url=/catalogo.php?id=25728#p_ficha_curso
https://innova.campusdeformacion.com/solicitud_publica_curso.php?id_curso=25728
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1.4.3 Sociedades de Tasacion.

HHHH

1.4.4 Administracién Publica.

HHEH#HH

1.4.5 Otras fuentes.

HEHH

1.5 Tipos de valoracion:

#H#EH#HH

1.5.1 Valoraciones libres.

HHEHH

1.5.2 Valoraciones catastrales.

HHEH#HH

1.5.3 Valoraciones de Hacienda y municipales
HHEHH

1.5.4 Valoraciones urbanisticas y expropiatorias.
#H#EHH

1.5.5 Valoraciones hipotecarias.

#H#E#H

1.5.6 Valoraciones para finalidades especiales: procedimientos judiciales y mercantiles.

HHHH

1.6 Legislacién aplicable a la tasacién de inmuebles.

HHEHH

1.6.1 Normativa estatal y autondmica en general.

HEHH

1.6.2 Normativa vigente en materia precios de Viviendas Protegidas.
H#EHH

1.6.3 Normativa vigente en materia de precios en los Arrendamientos
HHHH

UNIDAD DIDACTICA 2. Métodos de valoracién de inmuebles.
HHEH#HH

2.1 Método de comparacion para el célculo del valor de mercado.

#H##H

6-03-2025

2/5



«

& innova

e / consultoria+formacion

2.1.1 Concepto.

HHHH

2.1.2 Valores testigo y depuracién

HHEH#HH

2.1.3 Los métodos de comparacion.

HEHH

2.1.4 El valor de mercado obtenido

#H#EH#HH

2.2 Método de capitalizacién de las rentas para el célculo del valor en venta.
HHEHH

2.2.1 Concepto.

HHEH#HH

2.2.2 La equivalencia financiera

HHEHH

2.2.3 Los métodos de capitalizacidn, directa e indirecta, de las rentas obtenidas.
#H#EHH

2.2.4 Su compatibilidad con el método de Comparacién
#H#EH#HH

2.3 Método del coste.

HHHH

2.3.1 Concepto.

HHEHH

2.3.2 El coste de reposicién bruto

HEHH

2.3.3 El célculo de la depreciacion

H#EHH

2.3.4 El coste de reposicion neto.

HHHH

2.3.5 Los valores de reemplazamiento.
HHEH#HH

2.4 Método residual para el precio del suelo.

#H##H
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2.4.1 Concepto y Férmula general de célculo.

HHEH#HH

2.4.2 Componentes del precio de Venta.

HHEHH

2.4.3 Férmula aditiva para el célculo del precio de compra del suelo.
HHEHH

2.4.4 El Coeficiente de mercado

HHEHH

2.4.5 El valor de repercusion.

HHEH#HH

2.4.6 El método residual estatico.

HHEHH

2.4.7 El método residual dindmico.

HHEHH

UNIDAD DIDACTICA 3. Informe de Tasacion del inmueble
HHEHH

3.1 Tipos de informes

HH#EHH

3.1.1 Valoraciones libres.

HHEH#HH

3.1.2 El certificado de valoracién de las sociedades de tasacién
HHEHH

3.1.3 Otros informes

HHEHH

3.2 Estructura del informe de tasacion del precio de un inmueble
HH#EHH

3.2.1 Criterios

HHEH#HH

3.2.2 Testigos

HH#HH

3.2.3 Célculo del valor de tasacién: herramientas de célculo informatico.

#H##H
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3.3 Analisis e interpretacién del informe de valoracién del precio

METODOLOGIA

Total libertad de horarios para realizar el curso desde cualquier ordenador con conexién a Internet, sin importar el sitio
desde el que lo haga. Puede comenzar la sesién en el momento del dia que le sea mdas conveniente y dedicar el tiempo de
estudio que estime mas oportuno.

En todo momento contara con un el asesoramiento de un tutor personalizado que le guiard en su proceso de aprendizaje,
ayuddandole a conseguir los objetivos establecidos.

Hacer para aprender, el alumno no debe ser pasivo respecto al material suministrado sino que debe participar, elaborando
soluciones para los ejercicios propuestos e interactuando, de forma controlada, con el resto de usuarios.

El aprendizaje se realiza de una manera amena y distendida. Para ello el tutor se comunica con su alumno y lo motiva a
participar activamente en su proceso formativo. Le facilita resimenes tedricos de los contenidos y, va controlando su progreso
a través de diversos ejercicios como por ejemplo: test de autoevaluacién, casos practicos, busqueda de informacién en Internet
0 participacién en debates junto al resto de compafieros.

Los contenidos del curso se actualizan para que siempre respondan a las necesidades reales del mercado. El
departamento multimedia incorpora graficos, imégenes, videos, sonidos y elementos interactivos que complementan el
aprendizaje del alumno ayudandole a finalizar el curso con éxito.

REQUISITOS

Los requisitos técnicos minimos son:

Navegador Microsoft Internet Explorer 5.5 o superior, con plugin de Flash, cookies y JavaScript habilitados.
No se garantiza su éptimo funcionamiento en otros navegadores como Firefox, Netscape, Mozilla, etc.
Resolucién de pantalla de 800x600 y 16 bits de color o superior.

Procesador Pentium Il a 300 Mhz o superior.

32 Mbytes de RAM o superior.
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